
Ihre Aufgaben
	■ In	Ihrem	Verkaufsgebiet	betreuen	Sie	Fachhandwerker	sowie	
-großhändler	und	stehen	in	stetigem	Dialog	mit	Ihren	Kunden
	■ Sie	unterstützen	Ihre	Kunden	bei	unterschiedlichen	Objektaus-
schreibungen	von	der	Planung	bis	zum	Abschluss
	■ Sie	führen	neue	Produkte	ein	und	schulen	in	der	praktischen	
sowie	theoretischen	Anwendung
	■ Sie	planen	für	Ihr	Verkaufsgebiet	Marketingmaßnahmen	in	Zu-
sammenarbeit	mit	der	Verkaufsleitung

Unsere Benefits

Ihr Profil
	■ Abgeschlossene	versorgungstechnische	Ausbildung	sowie	eine	
anerkannte	Weiterqualifizierung	im	Bereich	Versorgungstechnik
	■ Erste	Vertriebserfahrungen,	idealerweise	in	der	Sanitär-	und	
Heizungsbranche	sind	hilfreich
	■ Wohnsitz	innerhalb	des	zu	betreuenden	Verkaufsgebiets
	■ Strategisch-konzeptionell	ausgerichtete	Verkäuferpersönlichkeit
	■ Sehr	gute	Kommunikationsfähigkeit	und	hohe	Kundenorientie-
rung
	■ Gute	Microsoft-Kenntnisse

Als Weltmarktführer haben wir nicht nur ein tiefes Verständnis für die täglichen Herausforderungen unserer 
Kunden, sondern auch den Anspruch, ihnen im Dialog stets auf Augenhöhe zu begegnen. Wenn das auch 
Ihrer Arbeitsweise entspricht, verstärken Sie unser Team im bereits etablierten Verkaufsgebiet Nördliche 
Vorderpfalz und Großraum Kaiserslautern.

Wachsendes Familien
unternehmen mit inter
nationaler Ausrichtung

Auf Sie zugeschnittene 
technische Ausstattung

Persönliche Weiter
entwicklung in einem 
dynamischen Umfeld

Mitarbeiterrabatte Flexibles Arbeits 
zeitmodell

ViegaACTIVE bietet 
vielfältige Angebote 
für Ihre Gesundheit

Ansprechpartnerin:		
Cristina	Löcher
Tel.:	+49	(2722)	61	-	5244	
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(M/W/D)
viega.de/Jobs

Jetzt bewerben:

Familiäres Betriebs
klima

Zusammenarbeit mit 
einem motivierten 
Team


